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1 ПАСПОРТ МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА ОРГАНИЗАЦИЯ 

КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

1.1  Область применения программы 

Программа междисциплинарного курса Организация коммерческой 

деятельности является частью программы подготовки специалистов среднего 

звена, в соответствии с Федеральным государственным образовательным 

стандартом по специальности 38.02.04 Коммерция (по  отраслям) (далее ФГОС 

СПО). Составлена с учетом рабочей программы воспитания и календарного 

плана воспитательной работы по указанной специальности. 

1.2 Место междисциплинарного курса в структуре основной 

профессиональной образовательной программы 

Междисциплинарный курс МДК.01.01 Организация коммерческой 

деятельности  входит в профессиональный цикл ПМ.01 Организация и 

управление торгово-сбытовой деятельностью. 

1.3 Цели и задачи междисциплинарного курса – требования к 

результатам освоения междисциплинарного курса 

В результате освоения дисциплины формируются следующие компетенции 

(ОК) и личностные результаты (ЛР): 

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые 

методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их 

эффективность и  качество. 

ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и 

нести за них ответственность. 

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой 

для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и 

личного развития. 

ОК 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с 
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коллегами, руководством, потребителями. 

ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и 

личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать 

повышение квалификации. 

ОК 10. Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и 

письменную речь. 

ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные 

требования нормативных документов, а также требования стандартов, 

технических условий. 

ЛР 1.  Российская гражданская идентичность, патриотизм; прошлое и 

настоящее многонационального народа России, уважение государственных 

символов  

ЛР 2. Гражданская позиция  как активного и ответственного  члена   

российского общества, сознающего свои конституционные права и обязанности,

 уважающего закон и правопорядок, обладающего чувством

 собственного достоинства, осознанно принимающего традиционные 

национальные и общечеловеческие гуманистические и демократические 

ценности; 

ЛР 3. Готовность к служению Отечеству, его защите; 

ЛР 4. Сформированность мировоззрения, соответствующего современному 

уровню развития науки и общественной практики, основанного на диалоге 

культур, а также различных форм общественного сознания, осознание своего 

места в поликультурном мире; 

ЛР 5. Сформированность основ саморазвития и самовоспитания в 

соответствии с общечеловеческими ценностями и идеалами гражданского 

общества; готовность и способность к самостоятельной, творческой и 

ответственной деятельности; 

ЛР 6. Толерантное сознание и поведение в поликультурном мире, готовность 

и способность вести диалог с другими людьми, достигать в нем 

взаимопонимания, находить общие цели и сотрудничать для их достижения, 
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способность противостоять идеологии экстремизма, национализма, ксенофобии, 

дискриминации по социальным, религиозным, расовым, национальным 

признакам и другим негативным социальным явлениям; 

ЛР 7. Навыки сотрудничества со сверстниками, детьми младшего возраста, 

взрослыми в образовательной, общественно полезной, учебно- 

исследовательской, проектной и других видах деятельности; 

ЛР8. Нравственное сознание и поведение на основе усвоения 

общечеловеческих ценностей 

ЛР9. Готовность и способность к образованию, в том числе 

самообразованию, на протяжении всей жизни; сознательное отношение к 

непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и 

общественной деятельности 

ЛР 10 . Эстетическое отношение к миру, включая эстетику быта,  научного 

и технического творчества, спорта, общественных отношений; 

ЛР 11. Принятие и реализацию ценностей здорового и безопасного образа 

жизни, потребности в физическом самосовершенствовании, занятиях спортивно-

оздоровительной деятельностью, неприятие вредных привычек: курения, 

употребления алкоголя, наркотиков; 

ЛР 12. Бережное, ответственное и компетентное отношение к физическому и 

психологическому здоровью, как собственному, так и других людей, умение 

оказывать первую помощь; 

ЛР13. Осознанный выбор профессии и возможностей реализации 

собственных жизненных планов; отношение к профессиональной деятельности 

как возможности участия в решении личных, общественных, государственных, 

общенациональных проблем; 

ЛР 14. Сформированность экологического мышления, понимания влияния 

социально-экономических процессов на состояние природной и социальной 

среды; приобретение опыта эколого-направленной деятельности; 
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ЛР 15. Ответственное отношение к созданию семьи на основе 

осознанного принятия ценностей семейной жизни. 

 

Студент готовится к освоению следующих профессиональных 

компетенций: 

ПК 1.1 Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, 

заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и 

санкции. 

ПК 1.2 На своём участке работы управлять товарными запасами и 

потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на 

хранение.  

ПК 1.4 Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и 

оптовой торговли. 

ПК 1.5 Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и 

розничной торговли. 

ПК 1.6 Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной 

сертификации услуг. 

ПК 1.9 Применять логистические системы, а также приемы и методы 

закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное 

перемещение материальных потоков. 

В результате освоения междисциплинарного курса обучающийся должен 

уметь: 

уметь: 

У.1 устанавливать коммерческие связи, заключать договора и 

контролировать их выполнение;  

У.2 управлять товарными запасами и потоками; 

У.4 оказывать услуги розничной торговли с соблюдением Правил торговли, 

действующего законодательства, санитарно-эпидемиологических требований к 

организациям розничной торговли;  

У.5 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли; 
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В результате освоения междисциплинарного курса обучающийся должен 

знать: 

З.1 составные элементы коммерческой деятельности: цели, задачи, 

принципы, объекты, субъекты, виды коммерческой деятельности; 

З.2 государственное регулирование коммерческой деятельности; 

З.3. инфраструктуру, средства, методы, инновации в коммерции; 

 

1.4 Рекомендуемое количество часов на освоение программы 

междисциплинарного курса 

Максимальной учебной нагрузки обучающегося –  224 часа, включая: 

-  обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –  150 часов, 

из них: 

лекции – 58 часов,  

практические занятия – 62 часа,  

курсовая работа – 30 часов 

-  самостоятельной работы обучающегося –  74  часа; 
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2 СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА 

МДК.01.01 ОРГАНИЗАЦИЯ КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

2.1 Объем междисциплинарного курса и виды учебной работы 

Вид учебной работы Объем 

часов 

Максимальная учебная нагрузка (всего) 224 

Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)  150 

в том числе:  

лекционные занятия 58 

практические занятия 62 

Контрольный срез №1 2 

Контрольный срез №2 2 

курсовая работа 30 

Самостоятельная работа обучающегося (всего) 74 

в том числе:  

Подготовка сообщения (подготовка реферата) 4 

Составление конспекта 10 

Составление схем  8 

Заполнение таблиц 6 

Презентация 44 

Аналитическая записка 2 

Промежуточная аттестация: в форме комплексного экзамена  
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2.2 Тематический план междисциплинарного курса МДК.01.01 ОРГАНИЗАЦИЯ КОММЕРЧЕСКОЙ 

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ специальности 38.02.04 Коммерция (по  отраслям) 

Наименование разделов Содержание учебного материала, практические 

занятия, самостоятельная работа обучающихся 

О
б

ъ
ем

 

ч
ас

о
в
 

Форма 

проведения 

активного или 

интерактивного 

занятия 

Наименование 

осваиваемых 

компетенций, при 

интерактивном или 

активном занятии 

Форма проведения 

практических 

занятий с 

использованием ПК 

1 2 3 4 5 6 

4 семестр 
 

МДК 01.01 Организация коммерческой деятельности  

Раздел  1. Основные положения коммерческой деятельности 

 

   

ЛР 1-15 

 

 

Тема 1.1  Сущность и 

содержание 

коммерческой 

деятельности 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Содержание учебного материала: 32    

1.Содержание и сущность коммерческой 

деятельности. Понятие коммерции, бизнеса и 

предпринимательства. 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.1, 

ОК 1, ОК 4 

Составление 

сравнительной 

таблицы с 

использованием 

СПС «Консультант 

Плюс»» 2 Коммерческая деятельность: сущность, задачи, 

принципы. Основные требования, предъявляемые к 

коммерческой деятельности. 

2 Дискуссия ПК 1.2, 

ОК 4, ОК7 

 

№ 3 Организационно-правовые формы субъектов 

коммерческой деятельности 

2    

4. Субъекты и объекты коммерческой 

деятельности. Понятие торговой организации. 

Задачи и функции торговой организации в 

соответствии с ГК РФ. 

2 
Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 

5 Основные этапы коммерческой деятельности 
2 

Дискуссия ПК 1.2, 

ОК 4, ОК7 
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6 Государственное регулирование коммерческой 

деятельности 2 
   

Практические занятия обучающихся 10    

Практическое занятие № 1 

1.Родовые признаки коммерции в различных 

экономических формациях. 

2 Кейс - 

технологии 

ПК 1.1, 

ОК 1, ОК 4 

 

Практическое занятие № 2 

2.Роль государства в развитии коммерции. Цели, 

принципы и функции коммерции. 

2 Кейс - 

технологии 

ПК 1.1, 

ОК 1, ОК 4 

 

Практическое занятие № 3 

3. Характеристика основных объектов 

коммерческой деятельности 

2 Семинар - 

дискуссия 

ПК 1.1, 

ОК 1, ОК 4 

 

Практическое занятие № 4     

4 Круглый стол: Субъекты и объекты 

коммерческой деятельности. 2 
Круглый стол, 

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4, ОК6 
 

Практическое занятие № 5     

5.Круглый стол. Понятие торговой организации. 
2 

Круглый стол, 

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4, ОК 6 
 

Самостоятельная работа обучающихся 10    

Внеаудиторная самостоятельная работа №1 
Составить конспект «Основная структура  ГК РФ» 

Внеаудиторная самостоятельная работа №2 
Аналитическая записка «Подобрать нормативные 

акты, регулирующие коммерческую деятельность» 

2 

 

2 

   

Внеаудиторная самостоятельная работа №3 

Составить конспект «Изучение организационно-

правовых форы субъектов коммерции, их 

характеристика в соответствии с ГК РФ» 

Внеаудиторная самостоятельная работа №4 

2 
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Подготовка реферата «Организация малого 

бизнеса в торговле» 

 

4 

Раздел  2. Коммерческие службы торговых организаций 
52 

 ЛР 1-15  

Тема 2.1 

Коммерческие службы 

 

Содержание учебного материала: 16    

7 Цели, задачи и структура коммерческой службы 2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
8 Должностные обязанности работников 

коммерческой службы 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
9 Коммерческая информация и коммерческая 

тайна. Понятие информации, ее роль в 

коммерческой деятельности 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 Практические занятия обучающихся: 
 

4    

Практическое занятие № 6     

6. Этические принципы коммерческой 

деятельности 

2    

Практическое занятие № 7     

7. Коммерческая тайна и способы ее защиты 2 Круглый стол ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

Самостоятельная работа обучающихся     

Внеаудиторная самостоятельная работа 6    

Подготовить презентацию на тему «Должностные 

обязанности работников коммерческой службы» 

6    

Тема 2.2 Реклама в 

коммерческой 

деятельности 

Содержание учебного материала: 18    

10 Сущность и значение рекламы в коммерческой 

деятельности 

2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
11 Правовое обеспечение рекламной деятельности 2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
12 Классификация и характеристика средств 

современной рекламы 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 
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Практические занятия обучающихся: 
 

6    

Практическое занятие № 8     

8.Особенности рекламы отдельных видов товаров 2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

Практическое занятие № 9     

9. Классификация и характеристика средств 

современной рекламы 

2    

Практическое занятие № 10     

10. Эффективность торговой рекламы 2    

Самостоятельная работа обучающихся     

Внеаудиторная самостоятельная работа 6    

Подготовить презентацию на тему «Виды рекламы 

в коммерческой деятельности» 

6    

Тема 2.3 Договоры в 

коммерческой 

деятельности 

Содержание учебного материала: 18    

13 Понятие о сделках и договорах, их 

классификация 

2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
14 Порядок заключения договора 2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
15 Виды договоров, применяемых в коммерческой 

деятельности 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
Практические занятия обучающихся: 
 

6    

Практическое занятие № 11     

11. Изменение и расторжение договора 2    

Практическое занятие № 12     

12. Ответственность за нарушение обязательств по 

договору и обеспечение их исполнения 

2    

Практическое занятие № 13     

13. Договор купли-продажи, его содержание 2    

Самостоятельная работа обучающихся 6    
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Внеаудиторная самостоятельная работа     

Подготовить презентацию на тему «Содержание 

договора купли-продажи» 

6    

Раздел 3 Коммерческие закупки 56  ЛР 1-15  

Тема 3.1 

Коммерческая работа 

по оптовым закупкам 

товаров 

Содержание учебного материала: 8    

16. Значение закупочной работы, ее содержание 2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
17. Особенности договора поставки, порядок его 

заключения, изменения и расторжения 

2    

Практические занятия обучающихся: 
 

4    

Практическое занятие № 14     

14 Структура и содержание договора поставки 2    

Практическое занятие № 15     

15 Закупка товаров на оптовых ярмарках 

Контрольная работа №1 

2    

Тема 3.2 Организация 

коммерческой работы 

по продаже товаров 

Содержание учебного материала: 12    

18. Сущность коммерческой работы по продаже 

товаров 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
19. Коммерческая работа по оптовой продаже 

товаров. Методы оптовой продажи товаров 

2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
20. Организация продажи товаров на оптовых 

рынках 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Интернет-ресурсов 

 
Практические занятия обучающихся: 

 

2    

Практическое занятие № 16     

16. Организация продажи товаров в магазинах 

«Кэш энд Керри». Содержание коммерческой 

работы при розничной продаже товаров. 

Особенности договора розничной купли-продажи 

2 Деловая игра ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

Самостоятельная работа обучающихся 4    
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Внеаудиторная самостоятельная работа     

Составить схему продажи товаров в магазинах 

«Кэш энд Керри». 

4    

Тема 3.3 Организация 

биржевой торговли и 

торговли на 

аукционах 

Содержание учебного материала: 8    

21. Организация торговли на товарных биржах 2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 

22. Организация проведения аукционных торгов 2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

Самостоятельная работа обучающихся 4    

Внеаудиторная самостоятельная работа     

Подготовить презентацию на тему «товарные 

биржи» 

4    

Тема 3.4 

Формирование 

ассортимента и 

управление 

товарными запасами 

на предприятиях 

торговли 

Содержание учебного материала: 12    

23. Виды покупательского спроса и задачи его 

изучения 

2 Презентация  ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
Использование 

Power Point 

 
Практические занятия обучающихся: 

 

6    

Практическое занятие № 17     

17. Понятие об ассортименте товаров и их 

классификация 

2    

Практическое занятие № 18     

18 Особенности формирования ассортимента 

товаров в оптовой и розничной торговле 

2    

Практическое занятие № 19     

19 Управление товарными запасами в торговле 2    

Самостоятельная работа обучающихся     

Внеаудиторная самостоятельная работа 4    
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Подготовить презентацию на тему «Особенности 

формирования ассортимента в розничной 

торговле» 

4    

Тема 3.5 Формы 

сотрудничества в 

коммерческой 

деятельности 

 

Содержание учебного материала: 16    

Практические занятия обучающихся: 8    

Практическое занятие № 20     

20 Франчайзинг 2    

Практическое занятие № 21     

21 Финансовая аренда (лизинг) 2    

Практическое занятие № 22     

22. Факторинг.   2    

Практическое занятие № 23  
23. Товарообменные операции (бартер) 

2    

Самостоятельная работа обучающихся 6    

Составить таблицу «Отличительные 

характеристики: франчайзинга, лизинга и 

факторинга 

6    

 
Контрольный срез №1 (ПЗ) 2    

Итого за 4 семестр 140  

Тема 3.6 Реклама в 

коммерческой 

деятельности 

Содержание учебного материала: 20  ЛР 1-15  

24. Сущность и значение рекламы в коммерческой 

деятельности 

2 Лекция –

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

25. Классификация и характеристика средств 

современной рекламы 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

26. Эффективность торговой рекламы 2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
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Практические занятия обучающихся: 

 

2    

Практическое занятие № 24     

24. Классификация и характеристика средств 

современной рекламы 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

Самостоятельная работа обучающихся 12    

Внеаудиторная самостоятельная работа 

Составить презентацию на тему «Классификация и 

характеристика средств современной рекламы» 

6    

Внеаудиторная самостоятельная работа 

Разработать рекламу любого вида товара в виде 

презентации  

6    

Тема 3.7 Складское 

хозяйство 

Содержание учебного материала: 28    

27. Товарные склады: понятие, назначение, 

функции. Принципы размещения товарных 

складов 

2 Дискуссия ПК 1.2, ОК 4, ОК7  

28. Классификация складов по разным 

классификационным признакам, их 

характеристика. 

2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

29. Технология хранения товаров на складе 2 Лекция -

дискуссия 

ПК 1.4, ПК 1.5, ОК 1, 

ОК4 
 

Практические занятия обучающихся:     

Практическое занятие №25     

25  Организация и технология отпуска товаров со 

склада 

2    

Практическое занятие №26     

26. Планировка складов, их взаимосвязь 2    

Практическое занятие №27     
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27.  Круглый стол на тему: «Складские здания и 

сооружения: требования к ним, характеристика» 

2 Круглый стол ПК 1.2, 

ОК 4, ОК7, ОК6 

 

Практическое занятие №28     

28. Круглый стол на тему: «Планировка складов, 

их взаимосвязь» 
2 Круглый стол ПК 1.2, 

ОК 4, ОК7, ОК6 

 

Практическое занятие №29     

29. Контрольная работа № 2 2 Мозговой 

штурм 

ПК 1.2, 

ОК 4, ОК7, ОК6 

 

Самостоятельная работа обучающихся: 16    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 

Составить презентацию на тему: «Современное 

состояние складского хозяйства оптовой торговли» 

6    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 

Составить в виде конспекта основные правила 

которых необходимо придерживаться при  

панировки товарных складов 

6    

 Внеаудиторная самостоятельная работа № 

Составить в виде схемы:  организация и 

технология отпуска товаров со склада 

4    

 Контрольный срез №2 (ПЗ) 2    

Курсовая работа Содержание работы 30    

Составление плана исследования. Определение 

объекта, предмета, целей, задач, гипотезы 

исследования. Определение структуры работы, 

подготовка введения 

6    

Проверка теоретической части 6    

Выполнение практической части 6    

Проверка практической части 6    
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Оформление работы, подготовка выводов и 

заключения. 

Защита работы 

6    

Тематика курсовых 

работ 

 

1. Анализ бизнес среды фирмы при бизнес-планировании. 

2. Бизнес – план инвестиционного проекта. 

3. Бизнес – план как инструмент стратегического управления.  

4. Бизнес – план оказания услуги. 

5. Бизнес – план создания новой фирмы. 

6. Планирование стратегии развития фирмы. 

7. Разработка бизнес – плана фирмы. 

8. Использование бенчмаркинга в бизнес-планировании. 

9. PR-кампании и бизнес – планирование. 

10. Особенности разработки бизнес-плана в зависимости от целей 

планирования. 

11. Бизнес-план открытия туристического агентства. 

12. Бизнес-план открытия пиццерии. 

13. Бизнес-план автосалона. 

14. Бизнес-план салона-парикмахерской 

15. Бизнес-план свадебного салона 

16. Бизнес-план фотостудии 

17. Бизнес-план кафе 

18. Бизнес-план службы доставки суши 

19. Бизнес-план малого предприятия 

20. Бизнес-план оздоровительного центра 

21. Бизнес-план косметического салона 

22. Бизнес-план пекарни-магазина 

23. Бизнес-план компьютерного сервиса 

24. Бизнес-план кофейни 

25. Бизнес-план производства мебели 

  

  

  

  

  

  

  

  

Итого за 5 семестр 84 

 

   

Всего: 224    

Промежуточная аттестация в форме комплексного экзамена     
  



3 УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ 

МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА ОРГАНИЗАЦИЯ 

КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

3.1 Требования к минимальному материально-техническому 

обеспечению 

Реализация междисциплинарного курса предполагает наличие учебного 

кабинета «Организация коммерческой деятельности». 

Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета Организация 

коммерческой деятельности:  

 рабочее место преподавателя; 

 посадочные места по количеству обучающихся; 

 калькуляторы; 

 интерактивная доска; 

 комплект законодательных и нормативных документов; 

 комплект учебно-методической документации; 

 комплект образцов оформленных кредитных документов; 

 комплект учебно-методических материалов. 

Технические средства обучения: 

- мультимедиапроектор; 

- печатные (учебники, раздаточный материал (схемы: «Факторы, 

влияющие на скорость обращения денег», «Общие черты и различия между 

финансовыми и кредитными отношениями», «Структура аппарата 

управления финансами в РФ» и др.); 

- наглядные пособия: плакаты «денежные агрегаты», «денежная масса», 

«классификация показателей денежного обращения» и т.д. 

Учебная бухгалтерия: 

Кассовая машина ОРИОН-100К – 2шт. 

Касса для бесконтактной оплаты ЭЛВИС – 2шт. 

Весы DIBAL BK-P3453 

Касса ЭКР 2102Ф 
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Контрольно-кассовая машина Mercury 130F 

Касса МИНИКА 1102Ф 

Упаковщик Impulsesealer с клише 

Касса SHARP 

Счетчик банкнот Cassida MSD-1000 

POS-терминал VeriFone OMNI5150/VX 510 

Сканер штрих-кода Argox AS-8000 URB 

Счеты деревянные 

Стеллажи металлические 

Комплекс макетов продовольственных и непродовольственных товаров 

Уголок потребителя. 

Реализация профессионального модуля предполагает обязательную 

производственную практику (по профилю специальности). 

 

3.2 Информационное обеспечение обучения 

 Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, 

дополнительной литературы: 

1. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая): 

федеральный закон от  26.01.1996 № 14-ФЗ  (с изменениями и дополнениями 

от 18.03.2019). 

2. О защите прав потребителей: федеральный закон от 07.02.1992 № 

2300-1  (с изменениями и дополнениями от 18.07.2019)  . 

3. О коммерческой тайне: федеральный закон от 29.07.2004 № 98-ФЗ  

(с изменениями и дополнениями от 18.04.2018).  

4. Постановление Правительства РФ от 19.01.1998 № 55 (с 

изменениями и дополнениями от 28.01.2019 года) «Об утверждении Правил 

продажи отдельных видов товаров, перечня товаров длительного 

пользования, на которые не распространяется требование покупателя о 

безвозмездном предоставлении ему на период ремонта или замены 

аналогичного товара, и перечня непродовольственных товаров надлежащего 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
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качества, не подлежащих возврату или обмену на аналогичный товар других 

размера, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации». 

Основные источники: 

1. Памбухчиянц, О.В. Основы коммерческой деятельности: учебник / 

О.В. Памбухчиянц. - Москва: Издательско-торговая корпорация «Дашков и 

К°», 2019. - 284 с.  

2. Памбухчиянц, О.В. Организация торговли: учебник / 

О.В. Памбухчиянц. - Москва: Издательско-торговая корпорация «Дашков и 

К°», 2019. - 294 с.  

3. Грибанова, И.В. Организация и технология торговли: учебное 

пособие / И.В. Грибанова, Н.В. Смирнова. - 4-е изд., стер. - Минск: РИПО, 

2016. - 204 с.  

4. Микицей М.В. Учет и отчетность в торговле: учеб пособие/М.В. 

Микицей.- Ростов н/Д: «Феникс», 2017  

5. Оборудование торговых предприятий: учеб. для НПО/ Т.Р. 

Парфентьева и др. –– М.: Изд. центр «Академия», 2017.  

6. Яковенко Н.В. Кассир торгового зала:  учеб.пособ. для НПО. – М.:  

Изд. центр «Академия», 2017. 

 Дополнительная литература  

1. Потапова И.И. Калькуляция и учет:  учеб. пособие/И.И. Потапова– 

М.:  Изд. центр «Академия», 2016.  

2. Косолапова Н.В. Оборудование предприятий торговли для продажи 

товаров: учеб. пособие/ Н.В. Косолапова– М.: Изд. центр «Академия», 2017.  

Интернет-ресурсы: 

1.Справочно-правовая система «КонсультантПлюс»: www.consultant.ru 

 

http://www.consultant.ru/
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4 КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ 

МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА МДК 01.01 «ОРГАНИЗАЦИЯ 

КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ» 

 

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а 

также выполнения обучающимися индивидуальных и домашних заданий.  

Результаты обучения (освоенные 

умения, усвоенные знания) 

Формы и методы контроля и 

оценки результатов обучения 

1 2 

Общие компетенции: 

Умения:  

устанавливать коммерческие связи, 

заключать договора и контролировать 

их выполнение;  

 

Практические занятия теме 1,1 

Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 1.Экзамен, 

курсовая работа, учебная практика 

и производственная практика 

управлять товарными запасами и 

потоками; 

 

Практические занятия теме 2.2-

2.5,3.2,  

Контрольная работа №1 

Контрольный срез № 1 

Экзамен, курсовая работа, учебная 

практика и производственная 

практика 

оказывать услуги розничной торговли с 

соблюдением Правил торговли, 

действующего законодательства, 

санитарно-эпидемиологических 

требований к организациям розничной 

торговли 

Практические занятия теме 1.2,2.1 

Самостоятельная работа вне 

колледжа 

 Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 1. Экзамен, 

курсовая работа, учебная практика 

и производственная практика 

устанавливать вид и тип организаций 

розничной и оптовой торговли; 

 

Практические занятия теме 1.2, 2.1-

2.5, 3.1,  

Самостоятельная работа вне 

колледжа 

Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 1, 2.  Экзамен, 

курсовая работа, учебная практика 

и производственная практика 

Знания:  
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Результаты обучения (освоенные 

умения, усвоенные знания) 

Формы и методы контроля и 

оценки результатов обучения 

1 2 

составные элементы коммерческой 

деятельности: цели, задачи, принципы, 

объекты, субъекты, виды коммерческой 

деятельности; 

Практические занятия  теме 1.1,1,2 

Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 1. 

Контрольный опрос по теме 1.1,1.2 

Экзамен 

государственное регулирование 

коммерческой деятельности; 

Практические занятия теме 1.2 

Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 1. 

Контрольный опрос по теме 1.1,1.2 

Экзамен 

инфраструктуру, средства, методы, 

инновации в коммерции; 

Практические занятия теме 2.1-2.5 

Контрольная работа №1, 

контрольный срез № 2.  

Контрольный опрос по теме 2.1-2.5 

Экзамен, учебная и 

производственная практика, 

курсовая работа 

Промежуточная аттестация экзамен (комплексный) 

 

 

 

 

 


