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1 ПАСПОРТ МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА  ОРГАНИЗАЦИЯ 

ТОРГОВЛИ 

1.1 Область применения программы 

Программа междисциплинарного курса «Организация торговли» является 

частью программы подготовки специалистов среднего звена, в соответствии с 

Федеральным государственным образовательным стандартом, рабочей 

программой воспитания и календарным планом воспитательной работы по 

специальности 38.02.04 Коммерция (по  отраслям) (далее ФГОС СПО). 

 

1.2 Место междисциплинарного курса в структуре основной 

профессиональной образовательной программы 

Междисциплинарный курс МДК.01.02 Организация торговли» входит в 

профессиональный цикл ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой 

деятельностью. 

1.3 Цели и задачи междисциплинарного курса – требования к 

результатам освоения междисциплинарного курса 

Студент должен развивать и осваивать следующие общие компетенции 

(ОК) и  стремиться к достижению личностных результатов (ЛР): 

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые 

методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их 

эффективность и  качество. 

ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и 

нести за них ответственность. 

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой 

для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и 

личного развития. 

ОК 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с 

коллегами, руководством, потребителями. 
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ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и 

личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать 

повышение квалификации. 

ОК 10. Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и 

письменную речь. 

ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные 

требования нормативных документов, а также требования стандартов, 

технических условий. 

ЛР 1.  Российская гражданская идентичность, патриотизм; прошлое и 

настоящее многонационального народа России, уважение государственных 

символов 

ЛР 2. Гражданская позиция как активного и ответственного  члена   

российского общества, сознающего свои конституционные права и 

обязанности, уважающего закон и правопорядок, обладающего 

чувством собственного достоинства, осознанно принимающего 

традиционные национальные и общечеловеческие гуманистические и 

демократические ценности; 

ЛР 3. Готовность к служению Отечеству, его защите; 

ЛР 4. Сформированность мировоззрения, соответствующего 

современному уровню развития науки и общественной практики, основанного 

на диалоге культур, а также различных форм общественного сознания, 

осознание своего места в поликультурном мире; 

ЛР 5. Сформированность основ саморазвития и самовоспитания в 

соответствии с общечеловеческими ценностями и идеалами гражданского 

общества; готовность и способность к самостоятельной, творческой и 

ответственной деятельности; 
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ЛР 6. Толерантное сознание и поведение в поликультурном мире, 

готовность и способность вести диалог с другими людьми, достигать в нем 

взаимопонимания, находить общие цели и сотрудничать для их достижения, 

способность противостоять идеологии экстремизма, национализма, 

ксенофобии, дискриминации по социальным, религиозным, расовым, 

национальным признакам и другим негативным социальным явлениям; 

ЛР 7. Навыки сотрудничества со сверстниками, детьми младшего 

возраста, взрослыми в образовательной, общественно полезной, учебно- 

исследовательской, проектной и других видах деятельности; 

ЛР8. Нравственное сознание и поведение на основе 

усвоения общечеловеческих ценностей 

ЛР9. Готовность и способность к образованию, в том числе 

самообразованию, на протяжении всей жизни; сознательное отношение к 

непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и 

общественной деятельности 

ЛР 10 . Эстетическое отношение к миру, включая эстетику быта,  

научного и технического творчества, спорта, общественных отношений; 

ЛР 11. Принятие и реализацию ценностей здорового и безопасного 

образа жизни, потребности в физическом самосовершенствовании, занятиях 

спортивно-оздоровительной деятельностью, неприятие вредных привычек: 

курения, употребления алкоголя, наркотиков; 

ЛР 12. Бережное, ответственное и компетентное отношение к 

физическому и психологическому здоровью, как собственному, так и других 

людей, умение оказывать первую помощь; 

ЛР13.  Осознанный выбор профессии и возможностей реализации 

собственных жизненных планов; отношение к профессиональной деятельности 

как возможности участия в решении личных, общественных, государственных, 

общенациональных проблем; 
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ЛР 14. Сформированность экологического мышления, понимания 

влияния социально-экономических процессов на состояние природной и 

социальной среды; приобретение опыта эколого-направленной деятельности; 

ЛР 15. Ответственное отношение к созданию семьи на основе 

осознанного принятия ценностей семейной жизни. 

Студент готовится к освоению следующих профессиональных 

компетенций: 

ПК 1.1 Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, 

заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и 

санкции. 

ПК 1.4 Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и 

оптовой торговли. 

ПК 1.5 Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и 

розничной торговли. 

ПК1.7Применять в коммерческой деятельности методы, средства и 

приемы менеджмента, делового и управленческого общения. 

ПК1.8Использовать основные методы и приемы статистики для решения 

практических задач коммерческой деятельности, определять статистические 

величины, показатели вариации и индексы. 

ПК 1.9 Применять логистические системы, а также приемы и методы 

закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное 

перемещение материальных потоков. 

В результате освоения междисциплинарного курса обучающийся должен 

уметь: 

уметь: 

У.2 управлять товарными запасами и потоками; 

У.3.обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и 

качеству; 

У.4 оказывать услуги розничной торговли с соблюдением Правил 

торговли, действующего законодательства, санитарно-эпидемиологических 
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требований к организациям розничной торговли;  

У.5 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли; 

В результате освоения междисциплинарного курса обучающийся должен 

знать: 

З.4. организацию торговли в организациях оптовой и розничной торговли, 

их классификацию; 

З.5. услуги оптовой и розничной торговли: основные и дополнительные;  

З.6 правила торговли; 

1.4 Рекомендуемое количество часов на освоение программы 

междисциплинарного курса 

всего –  102  часов, в том числе: 

1. Максимальной учебной нагрузки обучающегося –  102 часа, включая: 

-  обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –  68 часов, 

из них: 

лекции – 46  часа,  

практические занятия – 22 часа,  

-  самостоятельной работы обучающегося –  34  часа; 
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2 СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО 

КУРСА МДК.01.02 ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВЛИ 

2.1 Объем междисциплинарного курса и виды учебной работы 

 

Вид учебной работы Объем 

часов 

Максимальная учебная нагрузка (всего) 102  

Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)  68  

в том числе:  

лекционные занятия 46  

практические занятия 22 

Контрольный срез №1 2 

Контрольный срез №2 2 

Самостоятельная работа обучающегося (всего) 34  

в том числе:  

Подготовка сообщения (подготовка реферата) 16 

Составление конспекта 24 

Составление схем  4 

Промежуточная аттестация: в форме комплексного экзамена  
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2.2. Тематический план междисциплинарного курса МДК.01.02 ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВЛИ 

 

Наименование 

разделов 

Содержание учебного материала, 

практические занятия, самостоятельная 

работа обучающихся 

Объем 

часов 

Форма 

проведения 

активного или 

интерактивног

о занятия 

Наименование 

осваиваемых 

компетенций, при 

интерактивном или 

активном занятии 

Форма проведения 

практических 

занятий с 

использованием 

ПК 

1 2 3 4 5 6 

МДК 01.02. Организация торговли 102  ЛР1-ЛР15  

Раздел 1. Основы построения процесса товародвижения. Тарные и 

транспортные операции в торговле.  
14    

Тема 1.1. Организация 

торгово-

технологического 

процесса 

товародвижения. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Содержание учебного материала: 14    

№1. Понятие и сущность технологии торговли. 

Предмет дисциплины ее связь с другими 

учебными дисциплинами, структура и логика 

построения. Роль и задачи торговли на 

современном этапе. Виды процессов и 

операций, выполняемых в торговле. 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.9, 

 ОК 1, ОК 2 
 

№2. Сущность товародвижения. Факторы, 

оказывающие влияние на товародвижение. 

Принципы построения товародвижения 

Основные направления повышения 

эффективности процесса товародвижения и 

снижения затрат на его организацию в 

рыночных условиях. Использование 

логистического подхода в организации процесса 

товародвижения. 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.9, 

 ОК 1, ОК 2 
 

№3.Звенность товародвижения. Роль 

посредников в организации товародвижения 

Тара и тарные операции в торговле. 

Классификация основных видов тары, роль тары 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.9, 

 ОК 1, ОК 2 
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в процессе товародвижения. Оборот тары в 

торговле 

№4.Организация перевозок грузов в торговле. 

Значение и функции транспорта, организация 

перевозок различными видами транспорта 

2 
Дискуссия, 

тренинг 
  

Практические занятия обучающихся: 2    

Практическое занятие № 1 

1. Построение системы товародвижения в 

торговле для различных групп товаров 
2 

Кейс –

технология   

ПК 1.7, ПК 1.9, 

 ОК 1, ОК 2  

Самостоятельная работа обучающихся: 4 
   

Внеаудиторная самостоятельная работа № 1 

Составить конспект «Понятие и сущность 

процесса товародвижения» 

4 

 

 

 
 

 

Раздел 2. Оптовая торговля. МДК 01.02. Организация торговли 20  ЛР1-ЛР15  

Тема 

2.1Организация и 

технология складских 

операций  

 

Содержание учебного материала: 20    

№5. Инфраструктура оптовой торговли. Основы 

формирования инфраструктуры оптовой 

торговли. Коммерческие предприятия, их виды, 

типы, функции. Оптовые структуры 

общенационального масштаба и регионального 

уровня. Торговые - посреднические структуры. 

Организаторы оптового оборота. 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 

 

№6.Товарные склады. Роль складов в процессе 

товародвижения. Назначение, функция и 

классификация складов. Размещение складов. 

Виды и планировка товарных складов. 

Структура складских помещений и площадей.  

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 
 

№7.Требования к устройству и проектированию 

складов.. Параметры склада. Определение 

потребности в складской площади и емкости. 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 
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Методика расчета потребности в складской 

площади. 

№8.Организация и технология складских 

операций. Содержание складских операций. 

Технология операций по поступлению товаров 

на склад. Операции по приемки товаров по 

качеству и количеству. Технология хранения. 

Организация и технология отпуска товаров со 

склада 

2 
Дискуссия, 

тренинг 

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 
 

№9.Техническая оснащенность предприятий 

оптовой торговли. Роль, содержание и задачи 

технической оснащенности. Развитие 

материально-технической базы торговли в 

условиях рыночных отношений. Механизация, 

комплексная механизация и автоматизация 

торговых процессов, основные направления их 

развития. Показатели оценки технической 

оснащенности. 

2 Дискуссия, 

тренинг 

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 

 

Практические занятия обучающихся: 2    

Практическое занятие № 2 

№2.Разработать схему планировки товарного 

склада и товародвижения внутри оптового 

предприятия, определить потребность в 

складской площади  

Контрольная работа №1 

2 
Кейс –

технология   

ПК1.4, ПК1.5,  

ПК 1,2, ОК 4, ОК 3, 

ОК 7 

 

Самостоятельная работа обучающихся: 8    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 2 

Написать реферат и презентацию по 

следующим темам: 

1. Развитие сети предприятий оптовой торговли 

современных форматов. 

2. Виды предприятий оптовой торговли в 

4 
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мировой экономике 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 3 

Составить схему «Торгово-посреднические 

структуры» 

 

 

4 

 

Раздел 3. Розничная торговля. МДК 01.02. Организация торговли 68  ЛР1-ЛР15  

Тема 3.1.  Понятие 

розничной торговой 

сети. 

 

Содержание учебного материала: 16    

№10. Значение и виды розничных торговых 

предприятий. Признаки классификации 

магазинов. Структура сети магазинов. 

Мелкорозничная торговая сеть и ее роль в 

торговом обслуживании населения. 

2 Дискуссия  
ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

№11.Классификация и функции розничной 

торговых предприятий. Схема торгово-

технологического процесса на предприятиях 

розничной торговли 

2 

Дискуссия  
ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

№12.Специализация и типизация магазинов. 

Основные типы и форматы розничной торговой 

сети 
2 

Дискуссия  
ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

№13.Принципы размещения магазинов. 

Планирование и размещение розничных 

торговых предприятий в городской застройке. 

Перспективные направления развития 

розничной торговой сети. 

2 

Дискуссия  

ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

Практические занятия обучающихся: 4    

Практическое занятие № 3 

№3. Характеристика торгового предприятия с 

точки зрения специализации и типизации 

Контрольный срез № 1 

2 
Кейс –

технология   
  

Практическое занятие №4 



 

14 

 

№4. Построение торгово-технологического 

процесса для различных типов розничных 

предприятий 

2 
Кейс –

технология   

ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7  

Самостоятельная работа обучающихся: 4    

Внеаудиторная самостоятельная работа №4 
Написать реферат и сделать презентация по 

следующим темам: 

1. Основные признаки классификации 

розничной торговой сети 

2. Торгово-технологический процесс в 

магазине: этапы, составные части. 

3. Основные признаки, определяющие тип 

розничного предприятия 

4 

   

Тема 3.2. Устройство и 

основы 

технологических 

планировок 

магазинов 

Содержание учебного материала: 8    

№14. Классификация торговых зданий и 

сооружений. Основные требования, 

предъявляемые к зданиям и сооружениям 

2 Дискуссия  
ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

№15.Состав и взаимосвязь помещений 

магазина. Классификация и расположение 

помещений магазина Устройство и планировка 

торгового зала магазина. Варианты планировки 

торгового зала. Расчет площади торгового зала 

2 Дискуссия  
ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

Практические занятия обучающихся: 4    

Практическое занятие № 5 

№5.Рациональное расположение помещений 

торгового предприятия. 2 
Кейс –

технология   

ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 

Практическое занятие № 6 

№6.Планировка торгового зала с позиции 

мерчандайзинга,  
2 

Кейс –

технология   

ПК1.4, ПК1.5, ОК 4, 

ОК 3, ОК 7 
 



 

15 

 

Тема 3.3. Организация 

и технология приемки 

товаров в магазине 

Содержание учебного материала: 12    

№16. Общие правила приемки товаров. Приемка 

товаров по качеству и количеству 

Сопроводительные документы. Документальное 

оформление приемки товара по качеству и 

количеству 

2 Дискуссия  ПК 1.3, ОК12  

Практические занятия обучающихся: 6    

Практическое занятие № 7 

№7.Оформление сопроводительных документов 

на товар. Приемка товаров по качеству и 

количеству. 

Оформление документов о результатах приемки 

товаров по количеству и количеству 

2 
Кейс –

технология   
ПК 1.3, ОК12  

Самостоятельная работа обучающихся: 8    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 5 

Составить конспект по теме «Инструкция «О 

порядке приёмки продукции производственно-

технического назначения и товаров народного 

потребления по количеству». П-6«О порядке 

приёмки продукции производственно-

технического назначения и товаров народного 

потребления по качеству» П-7» 

8 

   

Тема 3.4. Организация 

и технология 

хранения и 

подготовки товаров к 

продаже 

Содержание учебного материала: 14    

№17.Хранение товаров. Технология хранения 

товаров в магазине. Основные требования к 

хранению товаров. Товарные потери в торговле 

2 
Дискуссия, 

Тренинг  

ПК 1.2, ПК 1.5,  

ОК 12, ОК 7 
 

№18.Технология предварительной подготовки 

товаров к продаже. Подготовка к продаже 

продовольственных товаров. Подготовка к 

2 
Дискуссия, 

Тренинг 

ПК 1.2, ПК 1.5,  

ОК 12, ОК 7 
 



 

16 

 

продаже непродовольственных товаров 

Практические занятия обучающихся: 4    

Практическое занятие № 8 

№8. Документальное оформление товарных 

потерь в результате, порчи, боя, лома товаров 2 
Кейс –

технология   

ПК 1.2, ПК 1.8 

ОК 12, ОК 7 
 

Практическое занятие № 9 

№9. Подготовка товаров к продаже и 

оформление ценников на товар. 
2 

Кейс –

технология   

ПК 1.2, ПК 1.5,  

ОК 12, ОК 7 
 

Самостоятельная работа обучающихся: 6    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 6 

Составить конспект по следующим тематикам 

1.Способы размещения товаров на хранение 

2.Условия, обеспечивающие рациональное 

хранение продовольственных и 

непродовольственных товаров 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 7 

Составить конспект по теме «Особенности 

подготовки товаров к продаже» 

2 

 

 

 

 

 

4 

   

Тема 3.5. Размещение 

и выкладка товаров 

торговом зале. 

Организация и 

технология розничной 

продажи товаров 

Содержание учебного материала: 18    

№19.Размещение товаров в торговом зале. 

Группировка товаров в магазине Выкладка 

товаров в торговом зале. Систематизация 

ассортимента по площади торгового зала. 

2 
Дискуссия, 

Тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.5,  

ОК 1, ОК 7 
 

№20. Формы и методы продажи. Организация и 

технология розничной продажи товаров при 

использовании различных форм и методов. 

Продажа отдельных видов продовольственных 

и непродовольственных товаров 

2 
Дискуссия, 

Тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.5,  

ОК 1, ОК 7 
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№21 Обслуживание покупателей. Организация 

расчетов с покупателями. 

Услуги розничной торговли. Основные и 

дополнительные услуги РТС 

2    

№22. Защита прав потребителей. Общие 

положения закона. Права потребителя, 

установленные законом. Защита прав 

потребителей при продаже товаров. Защита 

прав потребителей при оказании торговых 

услуг. 

2 
Дискуссия, 

Тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.5,  

ОК 1, ОК 7, ОК12  
 

№23. Правила продажи отдельных видов 

товаров. Общие правила продажи товаров. 

Частные правила продажи отдельных видов 

товаров 

2 
Дискуссия, 

Тренинг 

ПК 1.7, ПК 1.5,  

ОК 1, ОК 7 
 

Практические занятия обучающихся: 10    

Практическое занятие № 10 

№10.Выкладка товаров в торговом зале. 

Определение метода, способа, вида выкладки 

товаров. Контрольная работа №2 

2 
Кейс –

технология   

ПК 1.7, ПК 1.5,  

ОК 1, ОК 7 
 

Самостоятельная работа обучающихся: 4    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 8 

Составить конспект по теме 

«Методы продажи. Внемагазинные и 

магазинные формы продажи товаров» 

4 

   

Контрольный срез №2 2    

Всего: 102    

Промежуточная аттестация в форме комплексного экзамена 
 

   



 

 

3 УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ 

МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВЛИ 

3.1 Требования к минимальному материально-техническому 

обеспечению 

Реализация профессионального модуля предполагает наличие учебного кабинета 

«Организация торговли». 

Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета «Организация 

торговли»:  

 рабочее место преподавателя; 

 посадочные места по количеству обучающихся; 

 калькуляторы; 

 интерактивная доска; 

 комплект законодательных и нормативных документов; 

 комплект учебно-методической документации; 

 комплект образцов оформленных кредитных документов; 

 комплект учебно-методических материалов. 

Технические средства обучения: 

- мультимедиапроектор; 

- печатные (учебники, раздаточный материал (схемы: «Факторы, влияющие на 

скорость обращения денег», «Общие черты и различия между финансовыми и 

кредитными отношениями», «Структура аппарата управления финансами в РФ» и др.); 

- наглядные пособия: плакаты «денежные агрегаты», «денежная масса», 

«классификация показателей денежного обращения» и т.д. 

Учебная бухгалтерия: 

Кассовая машина ОРИОН-100К – 2шт. 

Касса для бесконтактной оплаты ЭЛВИС – 2шт. 

Весы DIBAL BK-P3453 

Касса ЭКР 2102Ф 

Контрольно-кассовая машина Mercury 130F 

Касса МИНИКА 1102Ф 

Упаковщик Impulse sealer с клише 

Касса SHARP 

Счетчик банкнот Cassida MSD-1000 

POS-терминал VeriFone OMNI5150/VX 510 
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Сканер штрих-кода Argox AS-8000 URB 

Счеты деревянные 

Стеллажи металлические 

Комплекс макетов продовольственных и непродовольственных товаров 

Уголок потребителя. 

 

Реализация профессионального модуля предполагает обязательную производственную 

практику (по профилю специальности). 

 

 3.2 Информационное обеспечение обучения 

 

 Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной 

литературы 

1. «Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая)» от 26.01.1996 N 14-

ФЗ (ред. от 28.03.2017). 

2. Федеральный закон от 07.02.1992 № 2300-1 (ред. от 18.07.2016) «О защите прав 

потребителей». 

3. Федеральный закон от 29.07.2004 N 98-ФЗ (последняя редакция) «О 

коммерческой тайне».  

4. Постановление Правительства РФ от 19.01.1998 N 55 (ред. от 30.05.2018) «Об 

утверждении Правил продажи отдельных видов товаров, перечня товаров длительного 

пользования, на которые не распространяется требование покупателя о безвозмездном 

предоставлении ему на период ремонта или замены аналогичного товара, и перечня 

непродовольственных товаров надлежащего качества, не подлежащих возврату или 

обмену на аналогичный товар других размера, формы, габарита, фасона, расцветки или 

комплектации». 

Основные источники: 

1. Панкратов, Ф.Г. Коммерческая деятельность: учебник / Ф.Г. Панкратов, 

Н.Ф. Солдатова. - 13-е изд. - М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2017. 

- 500 с. : табл., схем., граф. - ISBN 978-5-394-01418-5; То же [Электронный ресурс]. - 

URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=452590. 

 

Дополнительные источники: 

1. Дашков, Л.П. Организация и управление коммерческой деятельностью: 

учебник / Л.П. Дашков, О.В. Памбухчиянц. - 2-е изд., перераб. - М.: Издательско-

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
http://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=452590
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торговая корпорация «Дашков и К°», 2015. - 400 с.: табл., схемы - (Учебные издания для 

бакалавров). - ISBN 978-5-394-02531-0; То же [Электронный ресурс]. - URL: 

http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=375809 

2. Левкин, Г.Г. Основы коммерции: конспект лекций / Г.Г. Левкин. - М.; Берлин: 

Директ-Медиа, 2016. - 109 с. - Библиогр. в кн. - ISBN 978-5-4475-6144-4; То же  

3. Минько, А.Э. Основы коммерции: учебное пособие / А.Э. Минько, 

Э.В. Минько. - М.: Юнити-Дана, 2015. - 513 с. - Библиогр. в кн. - ISBN 978-5-238-01224-

7; То же [Электронный ресурс]. - URL: 

http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=436732 

4. Памбухчиянц, О.В. Основы коммерческой деятельности: учебник / 

О.В. Памбухчиянц. - М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2017. - 284 

с.: табл. - (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-394-02270-8; То же 

[Электронный ресурс]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=452588 

5.  Журнал «Российское предпринимательство»: ежемес. научно-практ. журн. 

- М.: Издат. дом " МЕЛАП " - Выходит ежемесячно 

6. Журнал «Современная торговля»: журнал для руководителей торговых 

предприятий. - М. - Выходит ежемесячно 

7. Журнал «Российский экономический журнал»: научно-практический 

журнал. - М.: Финансы и статистика. - ISSN 0130-9757 - Выходит ежемесячно 

8. Газета «Экономика и жизнь». - М.: Издательский дом «Экономическая 

газета». - Выходит еженедельно 

9. Газета «Экономика. Финансы. Право»: Омская областная информационно-

справочная газета. - Омск: [б. и.]. - Выходит дважды в месяц 

10. Омский областной статистический ежегодник. 

 

 

 

 

 

 

 

http://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=375809
http://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=436732
http://biblioclub.ru/index.php?page=book_red&id=452588
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4  КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ 

МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА МДК 01.02 ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВЛИ 

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а также 

выполнения обучающимися индивидуальных и домашних заданий.  

Результаты обучения (освоенные умения, 

усвоенные знания) 

Формы и методы контроля и оценки 

результатов обучения 

1 2 

Общие компетенции: 

Умения:  

управлять товарными запасами и потоками; 

 

Практические занятия  теме 5.1, 6.4 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1,2.Экзамен, курсовая работа, 

учебная практика и производственная 

практика 

обеспечивать товародвижение и принимать 

товары по количеству и качеству;  

 

 

Практические занятия  теме  6.3 

Самостоятельная работа вне колледжа 

 Контрольная работа №2, контрольный 

срез № 1,2. Экзамен, учебная практика и 

производственная практика 

оказывать услуги розничной торговли с 

соблюдением Правил торговли, действующего 

законодательства, санитарно-

эпидемиологических требований к 

организациям розничной торговли 

Практические занятия  теме 5.1 

Самостоятельная работа вне колледжа 

 Контрольная работа №2, контрольный 

срез № 1,2. Экзамен, курсовая работа, 

учебная практика и производственная 

практика 

устанавливать вид и тип организаций 

розничной и оптовой торговли; 

 

Практические занятия  теме5.1, 6.1-6.5 

Самостоятельная работа вне колледжа 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1,2. Экзамен, курсовая работа, 

учебная практика и производственная 

практика 

Знания:  

организацию торговли в организациях оптовой 

и розничной торговли, их классификацию; 

Практические занятия  по разделам 4.5.6 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1,2. Контрольный опрос по 

разделам 4,5,6 Экзамен, учебная и 

производственная практика, курсовая 

работа 

услуги оптовой и розничной торговли: 

основные и дополнительные;  

Практические занятия  по разделам 4.5.6 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1,2. Контрольный опрос по 

разделам 4,5,6 Экзамен, учебная и 

производственная практика, курсовая 

работа 

правила торговли; Практические занятия  по разделам 4.5.6 

Контрольная работа №1,2 контрольный 

срез № 1,2. Контрольный опрос по 

разделам 4,5,6 Экзамен, учебная и 
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Результаты обучения (освоенные умения, 

усвоенные знания) 

Формы и методы контроля и оценки 

результатов обучения 

1 2 

производственная практика, курсовая 

работа 

Промежуточная аттестация Комплексный экзамен 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


