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1 ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ  МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО КУРСА 

ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО ПРОФЕССИИ 20004 АГЕНТ 

КОММЕРЧЕСКИЙ  

1.1 Область применения программы 

Программа междисциплинарного курса  – является частью основной 

профессиональной образовательной программы подготовки специалистов 

среднего звена, в соответствии с Федеральным государственным 

образовательным стандартом, рабочей программой воспитания и календарным 

планом воспитательной работы по специальности 38.02.04 Коммерция (по  

отраслям) (далее ФГОС СПО). 

1.2 Место междисциплинарного курса в структуре основной 

профессиональной образовательной программы 

Междисциплинарный курс МДК 04.01 Выполнение работ по профессии 

20004 агент коммерческий входит в профессиональный цикл ПМ 04 

Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, должностям 

служащих 20004 агент коммерческий. 

 

1.3 Цели и задачи междисциплинарного курса – требования к 

результатам освоения междисциплинарного курса 

Студент должен развивать и осваивать следующие общие компетенции 

(ОК) и  стремиться к достижению личностных результатов (ЛР): 

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые 

методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их 

эффективность и  качество. 

ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и 

нести за них ответственность. 

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой 

для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и 

личного развития. 



ОК 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с 

коллегами, руководством, потребителями. 

ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и 

личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать 

повышение квалификации. 

ОК 10. Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и 

письменную речь. 

ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные 

требования нормативных документов, а также требования стандартов, 

технических условий. 

ЛР 1.  Российская гражданская идентичность, патриотизм; прошлое и 

настоящее многонационального народа России, уважение государственных 

символов 

ЛР 2. Гражданская позиция как активного и ответственного  члена   

российского общества, сознающего свои конституционные права и 

обязанности, уважающего закон и правопорядок, обладающего 

чувством собственного достоинства, осознанно принимающего 

традиционные национальные и общечеловеческие гуманистические и 

демократические ценности; 

ЛР 3. Готовность к служению Отечеству, его защите; 

ЛР 4. Сформированность мировоззрения, соответствующего 

современному уровню развития науки и общественной практики, основанного 

на диалоге культур, а также различных форм общественного сознания, 

осознание своего места в поликультурном мире; 

ЛР 5. Сформированность основ саморазвития и самовоспитания в 

соответствии с общечеловеческими ценностями и идеалами гражданского 

общества; готовность и способность к самостоятельной, творческой и 

ответственной деятельности; 

 

 



ЛР 6. Толерантное сознание и поведение в поликультурном мире, 

готовность и способность вести диалог с другими людьми, достигать в нем 

взаимопонимания, находить общие цели и сотрудничать для их достижения, 

способность противостоять идеологии экстремизма, национализма, 

ксенофобии, дискриминации по социальным, религиозным, расовым, 

национальным признакам и другим негативным социальным явлениям; 

ЛР 7. Навыки сотрудничества со сверстниками, детьми младшего 

возраста, взрослыми в образовательной, общественно полезной, учебно- 

исследовательской, проектной и других видах деятельности; 

ЛР 8. Нравственное сознание и поведение на основе 

усвоения общечеловеческих ценностей 

ЛР 9. Готовность и способность к образованию, в том числе 

самообразованию, на протяжении всей жизни; сознательное отношение к 

непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и 

общественной деятельности 

ЛР 10 . Эстетическое отношение к миру, включая эстетику быта,  

научного и технического творчества, спорта, общественных отношений; 

ЛР 11. Принятие и реализацию ценностей здорового и безопасного 

образа жизни, потребности в физическом самосовершенствовании, занятиях 

спортивно-оздоровительной деятельностью, неприятие вредных привычек: 

курения, употребления алкоголя, наркотиков; 

ЛР 12. Бережное, ответственное и компетентное отношение к 

физическому и психологическому здоровью, как собственному, так и других 

людей, умение оказывать первую помощь; 

ЛР 13.  Осознанный выбор профессии и возможностей реализации 

собственных жизненных планов; отношение к профессиональной деятельности 

как возможности участия в решении личных, общественных, государственных, 

общенациональных проблем; 



ЛР 14. Сформированность экологического мышления, понимания 

влияния социально-экономических процессов на состояние природной и 

социальной среды; приобретение опыта эколого-направленной деятельности; 

ЛР 15. Ответственное отношение к созданию семьи на основе 

осознанного принятия ценностей семейной жизни. 

Студент готовится к освоению следующих профессиональных 

компетенций:  

ПК 1.1 Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, 

заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и 

санкции 

ПК 1.2 На своем участке работы управлять товарными запасами и 

потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на 

хранение. 

ПК 1.3 Принимать товары по количеству и качеству. 

ПК 1.5 Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и 

розничной торговли. 

ПК 1.7 Применять в коммерческой деятельности методы, средства и 

приемы менеджмента, делового и управленческого общения. 

В результате освоения междисциплинарного курса обучающийся должен 

уметь: 

- устанавливать коммерческие связи; заключать договора и 

контролировать их выполнение;  

- управлять товарными запасами и потоками;  

- обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и 

качеству;  

- оказывать услуги розничной торговли с соблюдением Правил торговли, 

действующего законодательства, санитарно- эпидемиологических требований к 

организации розничной торговли; 

знать: 



- нормативные правовые акты, положения, инструкции и другие 

руководящие материалыи документы, касающиеся ведения бизнеса; 

- методы установления деловых контактов;  

- порядок оформления документов, связанных с куплей-продажей товаров 

и заключением договоров, соглашений и контрактов на оказание услуг; 

- действующие формы учета и отчетности;  

- условия хранения и операций по транспортировки товаров. 

 

1.4 Рекомендуемое количество часов на освоение программы 

междисциплинарного курса: 

Всего 117 часов, в том числе: 

1. Максимальной учебной нагрузки обучающегося – 117 часов, включая: 

-  обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –  78 часов, 

из них: 

лекции –48часов,  

практические занятия –30 часов,  

-  самостоятельной работы обучающегося –  39 часов; 

 

  



2 СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ МЕЖДИСЦИПЛИНАРНОГО 

КУРСА МДК.04.01 ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО ПРОФЕССИИ 20004 

АГЕНТ КОММЕРЧЕСКИЙ 

2.1 Объем междисциплинарного курса и виды учебной работы 

 

Вид учебной работы Объем 

часов 

Максимальная учебная нагрузка (всего) 117 

Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)  78 

в том числе:  

лекционные занятия 48  

практические занятия, в т.ч.: 30 

Контрольный срез №1 2 

Контрольный срез №2 2 

Самостоятельная работа обучающегося (всего) 39  

в том числе:  

Подготовка сообщения (подготовка реферата, презентации) 12 

Составление конспекта 15 

Составление готового документа  4 

Опросный лист  8 

Промежуточная аттестация: в форме экзамена (комплексного) 

по модулю 

 

 



2.2 Содержание обучения по междисциплинарного курса МДК 04.01 ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО 

ПРОФЕССИИИ 20004 АГЕНТ КОММЕРЧЕСКИЙ специальности 38.02.04 Коммерция (по  отраслям) 

Наименование 

разделов 

Содержание учебного материала, 

практические занятия, самостоятельная 

работа обучающихся 

Объе

м 

часов 

Форма 

проведения 

активного или 

интерактивного 

занятия 

Наименование 

осваиваемых 

компетенций, при 

интерактивном или 

активном занятии 

Форма проведения 

практических 

занятий с 

использованием 

ПК 

1 2 3 4 5 6 

 

Тема 1.1 Планирование 

деятельности торговой 

организации 

 

 

 

 

Содержание учебного материала: 12 
 

ЛР 1-15  
 

1. Инструктаж по Технике безопасности и охране 

труда. Содержание коммерческой работы. Этапы 

коммерческой деятельности. Виды коммерческих 

процессов в торговле. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12  

2.Изучение покупательского спроса. 

Формирование ассортимента. Расчет ожидаемого 

товарооборота 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12  

3.Расходы организации. Классификация 

расходов. Группировка расходов  по элементам и 

статьям затрат.  

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12  

4.Расчет издержек обращения. Расчет планово-

экономических показателей торговой 

организации 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12  

5.Цена и ценовой механизм. Виды цен. 

Ценообразование. Методы ценообразования. 

Формирование цены товара.  

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12  

Практические занятия обучающихся: 2 
   

Практическое занятие №1 

Расчет розничной цены товара. Основные виды 

скидок 

2 
   

Тема 1.2 Деятельность Содержание учебного материала: 4 
 

ЛР 1-15 
 



предприятия по 

закупкам материально-

технических ресурсов   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6 Планирование обеспечения предприятия 

материально-техническими ресурсами. 

Этапы закупочной работы. Организация работы 

по формированию заказов потребителей. Система 

показателей для анализа предложения на рынке. 

Методы изучения рынка товаров, сырья, 

материалов. Критерии выбора поставщика. 

Анализ закупочной деятельности. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

7 Условия поставки и приемки материальных 

ресурсов.  
Условия поставки и материальных ресурсов. 

Технология закупки товаров и 

ресурсообеспечение оптовика. Основные 

обязанности предприятия-поставщика, 

покупателя. Варианты включения транспортных 

расходов в цену продукции. Приемка товаров. 

Особенности приемки импортных товаров. 

Формы расчетов при закупке материальных 

ресурсов. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

Тема 1. 3 

 Коммерческая 

деятельность по 

реализации продукции 

предприятия 

Содержание учебного материала: 10  ЛР 1-15  

8 Разработка политики сбыта продукции 
Цели сбыта. Формирование портфеля заказов 

предприятия. Прогнозирование сбыта продукции. 

Методы прогнозирования сбыта продукции. 

Составление плана сбыта. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

9 Сущность канала распределения продукции и 

взаимодействие его участников. 
Понятие канала распределения продукции. 

Количественные характеристики 

распределительного канала. Посредники в 

различных каналах Эффективность канала 

распределения. Плотность канала распределения. 

Факторы, влияющие на длину канала 

распределения. Оценка рисков при выборе канала 

распределения. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

10 Организация сбытовой деятельности. 

Элементы сбытовой деятельности предприятия: 
2 Дискуссия 

ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 



разработка планов-графиков отгрузки товаров 

покупателям, подготовка продукции к отправке, 

организация отгрузки и оформление документов, 

связанных с отгрузкой, контроль за выполнением 

заказов покупателей и платежеспособностью 

клиентов. Анализ сбытовой деятельности 

предприятия. Организация оказания 

дополнительных услуг клиентам. Состав и виды и 

характеристика дополнительных услуг по  

отношению к типам клиентов, по 

функциональному назначению и т.д. 

Контрольная работа №1 

Практические занятия обучающихся: 2    

Практическое занятие №2 

Автоматизация складских операций. 

Задачи автоматизации складских операций. 

Кодовая система хранения товара Штриховое 

кодирование: понятие, виды кодирования. Виды 

считывающих устройств. Этикетки штрихового 

кода. Технология применения штрихового 

кодирования. Автоматизация технологических 

процессов на высотных складах. Автоматизация 

технологических процессов на сладах  

Автоматизированные складские комплексы в 

торговле. Автоматизированные транспортно-

складские системы. Программное обеспечение.  

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

 Практическое занятие №3 

Контрольный срез 1 
2    

Тема 1.4 Организация 

закупочной работы 

Содержание учебного материала: 28  ЛР 1-15  

11 Организация транспортно-экспедиционного 

обслуживания.  

Процесс товародвижения. «Сквозная 

технология» доставки груза.  «Пакетная 

технология» доставки груза.  «Контейнерная 

технология» доставки груза. 

Нормативные акты, регламентирующие 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 



перевозки. Виды и особенности транспортировки 

грузов.  Общие правила перевозки грузов. Виды и 

нормы расходов транспортной тары и 

упаковочных материалов. Виды погрузочно-

разгрузочного оборудования и приспособлений. 

Правила техники безопасности при погрузо-

разгрузочных работах и транспортировке.  

12 Виды экспедиционного обслуживания. 

Правовая ответственность за нарушение правил 

перевозки. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

13 Заключение договора поставки. Виды 

договоров при осуществлении закупок (продажи). 

Договор купли-продажи. Договор поставки. 

Приложения к договору. 

2 Дискуссия 
ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 12 
 

Практические занятия обучающихся:  14    

Практическое занятие № 4  
Порядок заключения агентских соглашений. 

Порядок заключения  договоров на  поставку 
2 

Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Работа в  программе 

MC Exсel 

 

Практическое занятие № 5 
Документальное оформление оптовой продажи 

товаров. Договор поставки и договор купли-

продажи.  Правовые основы, содержание, 

порядок оформления.  

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Работа в  программе 

MC Word 

 

Практическое занятие № 6 
 Складской учет. Задачи и общие принципы 

складского учета. Первичные документы при 

оформлении операций по движению 

материальных ценностей. Оформление операций 

по приемке грузов. Оформление операций по 

внутреннему перемещению грузов. Оформление 

отпуска товаров. Оформление выдачи грузов.  

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Работа в  программе 

MC Word, 1С 

 

Практическое занятие № 7 
 Учет товарно-материальных ценностей. 

Материальная ответственность и материально-

ответственные лица. Сортовой количественный 

учет. Взаимосвязь складского сортового учета с 

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Работа в  программе 

MC Word, 1С 

 



учетом в бухгалтерии. Инвентаризация. 

Оформление результатов инвентаризации.  

Практическое занятие № 8 
Изучение этапов коммерческой работы по 

закупкам товаров у различных поставщиков 

Особенности франчайзинговых контрактов. 

2 

Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Работа в  программе 

MCExcel 

Практическое занятие № 9,10  

Порядок предъявления претензий. Составление 

претензии, оформление претензии в электронном 

виде. 

 Порядок составления товарно-распорядительных 

документов. Составление договора перевозки 

груза 

4 
Кейс - 

технология 

ПК 1,2, ПК 1.3,ПК 1.5 

ОК 1, ОК 4, ОК 2, ОК 

3 

Работа в  программе 

MC Exel 

Самостоятельная работа обучающихся 8    

Внеаудиторная самостоятельная работа №1 

Составить готовый документ поставки товаров  

Внеаудиторная самостоятельная работа № 2 

Составить конспект и схему «Организация и 

технология закупок товаров у поставщиков» 

4 

4 

   

Тема 1.5 Рекламная 

деятельность 
Содержание учебного материала: 22  ЛР 1-15  

14 Реклама в коммерческой деятельности.    

Правовое регулирование рекламной 

деятельности. Рекламные средства, выбор 

рекламных средств, размещения рекламных 

средств. Основы разработки рекламных 

объявлений и текстов. Презентации торгового 

предложения, Оформления витрин и 

демонстрационных стендов.  

2    

15 Рекламная деятельность оптовых и 

производственных предприятий. 

Рекламная деятельность оптовых 

предприятий: цели, рекламные средства. 

Рекламная деятельность производственных 

предприятий: цели, направления, рекламные 

средства. Сотрудничество в рекламной 

деятельности промышленных, оптовых и 

2    



розничных предприятий.  Организация паблик 

рилейшнз (ПР) на предприятии: цели, задачи, 

работа служб ПР со средствами массовой 

информации. Информационные материалы ПР. 

Организация мероприятий ПР. 

16 Составление и оформление предложения 

потенциальному покупателю. Разработка уникального 

торгового предложения 
2    

Практические занятия обучающихся: 2    

Практическое занятие № 11 
Составление и оформление предложения 

потенциальному покупателю. Разработка уникального 

торгового предложения 

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,1, ПК 1.2 

ОК 1, ОК 4, ОК 

12, ОК 2 

Microsoft Office 

Самостоятельная работа обучающихся: 12    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 3 

Обосновать выбор рекламных средств 

коммерческой фирмой в зависимости от 

специфики товара. 

Разработка рекламных сообщений (по заданию 

преподавателя) 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 4 

1.Разработать опросный лист для изучения 

покупательского спроса. (провести опрос 30 

респондентов) 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 5 

2.Анализ результатов  изучения покупательского 

спроса (презентация) 

4 

 

 

 

 

4 

 

 

 

4 

   

Тема 1.6 Коммерческая 

работа по оптовой и 

розничной продаже 

товаров 

Содержание учебного материала: 21  ЛР 1-15  

17 Главные задачи коммерческой работы в 

торговле. Возможные стратегии деятельности для 

оптовых торговцев.  

 

2 

Дискуссия, 

тренинг 
ПК 1,5, ПК 1.7, 

ОК 1, ОК 2, ОК 6, 

ОК 7 

 

18  Основные средства стимулирования сбыта. 

Организация оказания услуг оптовыми 

предприятиями 

2 

Дискуссия, 

тренинг 
ПК 1,5, ПК 1.7, 

ОК 1, ОК 2, ОК 6, 

ОК 7 

 

19 Организация расчетов в коммерческой 

деятельности:  наличные расчеты, безналичные 
2 

Дискуссия, 

тренинг 
ПК 1,5, ПК 1.7, 

ОК 1, ОК 2, ОК 6, 
 



расчеты, платежные требования, инкассо, 

аккредитив – его виды, чеки, коммерческое 

кредитование, электронные расчеты.  

ОК 7 

Практические занятия обучающихся: 4    

Практическое занятие № 12 

Разработка мероприятий по стимулированию 

сбыта оптовой торговли, презентация 

разработанных мероприятий 

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,5, ПК 1.7, 

ОК 1, ОК 2, ОК 6, ОК 

7 

 

Практическое занятие № 13 

Составление платежных документов при 

оформление продажи наличной и безналичной 

формой расчетов 

2 
Кейс - 

технология 

ПК 1,5, ПК 1.7, 

ОК 1, ОК 2, ОК 6, ОК 

7 

Работа в  программе 

MC Exel 

1С: Предприятие 

Самостоятельная работа обучающихся: 11    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 6 

10.Подготовка рефератов и презентации по 

темам:  

1. Виды предприятий оптовой торговли в 

мировой экономике.    

2. Развитие сети предприятий оптовой торговли 

современных форматов. 

3. Оптовые структуры общенационального 

масштаба и регионального уровня. 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 7 

Конспектирование: «Основные стратегии оптовой 

торговли в странах Европы» 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 8 

Реферат и презентация на тему «Принцип 

безналичных расчетов применяемых в оптовой 

торговле в США» 

 

 

 

 

 

4 

 

 

 

3 

 

 

 

4 

 

 

 

 

Тема 1.7 

Транспортировка – как 

часть торгово-

посреднических 

операций 

Содержание учебного материала: 14  ЛР 1-15  

20.Основные условия транспортировки товаров. 

Юридические обязательства по объемам 

перевозок. 

2 Дискуссия 

ПК 1,2, ПК 1.3 

ОК 1, ОК 4, ОК 2, ОК 

3 

 

21. Основные виды транспортных документов 

при различных видах перевозок. Порядок приема 

претензий 

2 

Дискуссия ПК 1,2, ПК 1.3,ПК 1.5 

ОК 1, ОК 4, ОК 2, 

ОК 3 

 



22. Ответственность за нарушения перевозок. 

Ответственность сторон за нарушение договора. 

Правила составления актов, предъявления и 

рассмотрения претензий 

Контрольная работа №2 

2 

Дискуссия ПК 1,2, ПК 1.3,ПК 1.5 

ОК 1, ОК 4, ОК 2, 

ОК 3  

Самостоятельная работа обучающихся 8    

Внеаудиторная самостоятельная работа № 9 

Конспектирование: «Ответственность за 

нарушение законодательства РФ при перевозках» 

Внеаудиторная самостоятельная работа № 10 
 Составить кроссворд по теме «Транспортировка 

товаров». Оформить в электронном и бумажном 

виде 

4 

 

4 

   

Тема 1.8 Страхование в 

коммерческой 

деятельности 

Содержание учебного материала: 2    

23 Страхование в коммерческой деятельности.  
Страхование в рыночной экономике. 

Экономическая сущность и категории 

страхования. Классификация видов и систем 

страхования. Правовые основы страхования. 

 Особенности организации имущественного 

страхования. Особенности страхования 

транспортных средств, грузов. Содержание и 

особенности правового регулирования договоров 

страхования финансовых рисков. Страхование 

коммерческих рисков. ОСТ 9 ПО 02. 38.9-

2000.С.23 
Страхование кредитных рисков.  Порядок 

заключения договора страхования. 

2    

Тема 1.9 

 Электронная 

коммерция 

Содержание учебного материала: 4    

24 Электронная коммерция. 
Основные подходы к созданию интернет-

компаний: информационная поддержка 

существующего неэлектронного бизнеса, 

организация продаж через Интернет товаров и 

услуг существующего неэлектронного бизнеса, 

 создание интернет-компании, реализующей 

2    



товары и услуги, исключительно через Интернет, 

рекламная модель.  

Практические занятия обучающихся: 4    

Практическое занятие № 14 

Основные виды сетевого бизнеса: Интернет-

магазины, торговые площадки. Денежные 

расчеты в сети. Системы расчетов, работающие с 

реальными деньгами и  использующими 

электронную валюту. 

2 

 
   

Практическое занятие № 15 

Контрольный срез №2  

 

2    

Экзамен (комплексный) по модулю      

Всего: 117    
 

 



3 УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ  МДК 04.01 ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО 

ПРОФЕССИИ 20004 АГЕНТ КОММЕРЧЕСКИЙ 

3.1 Требования к минимальному материально-техническому 

обеспечению 

Оборудование :  

рабочее место преподавателя; 

посадочные места по количеству обучающихся; 

Маркерная доска. 

Столы-19 шт, стулья 36  шт. 

Маркерная доска  

Стол металлический (передвижной) - 2 шт. 

Кассовая машина ОРИОН-100К – 2шт. 

Касса для бесконтактной оплаты ЭЛВИС – 2шт. 

Весы DIBAL BK-P3453 

Касса ЭКР 2102Ф 

Контрольно-кассовая машина Mercury 130F 

Касса МИНИКА 1102Ф 

Упаковщик Impulse sealer с клише 

Касса SHARP 

Счетчик банкнот Cassida MSD-1000 

POS-терминал VeriFone OMNI5150/VX 510 

Сканер штрих-кода Argox AS-8000 URB 

Счеты деревянные  

Стеллажи металлические 

Комплекс макетов продовольственных и непродовольственных товаров 

― Уголок потребителя. 

4.2 Информационное обеспечение обучения 

Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, 

дополнительной литературы: 



1. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая): 

федеральный закон от  26.01.1996 № 14-ФЗ  (с изменениями и дополнениями 

от 18.03.2019). 

2. О защите прав потребителей: федеральный закон от 07.02.1992 № 

2300-1  (с изменениями и дополнениями от 18.07.2019)  . 

3. О коммерческой тайне: федеральный закон от 29.07.2004 № 98-ФЗ  

(с изменениями и дополнениями от 18.04.2018).  

4. Постановление Правительства РФ от 19.01.1998 № 55 (с 

изменениями и дополнениями от 28.01.2019 года) «Об утверждении Правил 

продажи отдельных видов товаров, перечня товаров длительного 

пользования, на которые не распространяется требование покупателя о 

безвозмездном предоставлении ему на период ремонта или замены 

аналогичного товара, и перечня непродовольственных товаров надлежащего 

качества, не подлежащих возврату или обмену на аналогичный товар других 

размера, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации». 

Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, 

дополнительной литературы 

Основные источники: 

1. Микицей М.В. Учет и отчетность в торговле: учеб пособие/М.В. 

Микицей.- Ростов н/Д: «Феникс», 2017.  

2. Нигметзянова, А. М. Основы коммерческой деятельности : 

учебно-методическое пособие : [16+] / А. М. Нигметзянова, Г. И. Гарипова, 

Л. Ю. Махоткина ; Казанский национальный исследовательский 

технологический институт. – Казань : Казанский научно-исследовательский 

технологический университет (КНИТУ), 2019. – 84 с. : ил., табл., схем – 

Режим доступа: по подписке. – 

URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=683812 (дата обращения: 

04.01.2022). – Библиогр.: с. 79-81. – ISBN 978-5-7882-2815-0. – Текст : 

электронный. 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_214563/
https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=683812


3. Организация коммерческой деятельности / Памбухчиянц О.В. - 

М.:Дашков и К, 2018. - 272 с. - ISBN 978-5-394-02186-2  

4. Организация и управление коммерческой деятельностью: 

Учебник / Дашков Л.П., Памбухчиянц О.В., - 2-е изд., перераб. и доп. - 

М.:Дашков и К, 2018. - 400 с.: . - (Учебные издания для бакалавров) ISBN 

978-5-394-02531-0 

5. Яковенко Н.В. Кассир торгового зала:  учеб.пособ. для НПО. – М.:  

Изд. центр «Академия», 2017.  

6.  http://www.cfin.ru/vernikov/ (Основы коммерческой деятельности 

и документооборота) 

7.  http:/ www. garant.ru (Гарант) 

8.  http:/ www. rtpress. ru  (Российская торговля) 

9. Информационно-справочная система «Консультант Плюс». 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ МДК 04.01 ВЫПОЛНЕНИЕ 

РАБОТ ПО ПРОФЕССИИ 20004 АГЕНТ КОММЕРЧЕСКИЙ 

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, 

а также выполнения обучающимися индивидуальных и домашних заданий.  

Результаты обучения (освоенные умения, 

усвоенные знания) 

Формы и методы контроля и оценки 

результатов обучения 

1 2 

Умения: 

- устанавливать коммерческие связи; 

заключать договора и контролировать их 

выполнение;  

 

Практическое занятие по теме 1.1, 1.2,1.3 
Контрольная работа №1  

контрольный срез №1 

Самостоятельная работа вне колледжа 
Экзамен,  

- управлять товарными запасами и 

потоками;  

 

Практическое занятие по теме1.1, 

1.2,1.3,1.4,1.6 
Контрольная работа №1.2 

контрольный срез №1 

Самостоятельная работа вне колледжа 
Экзамен,  

- обеспечивать товародвижение и 

принимать товары по количеству и 

качеству;  

 

Практическое занятие по теме1.3,1.4 
Контрольная работа №2 

контрольный срез №1 

Самостоятельная работа вне колледжа 
Экзамен,  

- оказывать услуги розничной торговли с 

соблюдением Правил торговли, 

действующего законодательства, 

санитарно- эпидемиологических 

требований к организации розничной 

торговли; 

Практическое занятие теме 1.3-1.6 

Контрольная работа №2 

Контрольный срез № 1 

Самостоятельная работа вне колледжа 

Экзамен,  

Знания:  

нормативные правовые акты, положения, 

инструкции и другие руководящие 

материалы и документы, касающиеся 

ведения бизнеса; 

 

Устный опрос по теме 1.1-1.3 

Практическое занятие теме 1.1-1.3 

Контрольная работа №1, контрольный срез 

№ 1. Контрольный опрос по теме 1.1,1.2 

Экзамен 

методы установления деловых контактов; Устный опрос по теме 1.1-1.3 

Практическое занятие теме 1.1-1.3 

Контрольная работа№1, контрольный срез 

№ 1. Контрольный опрос по теме 1.1-

1.3Экзамен 

порядок оформления документов, 

связанных с куплей-продажей товаров и 

заключением договоров, соглашений и 

контрактов на оказание услуг; 

Устный опрос по темам 1.1-1.6 

Практическое занятие темам1.1-1.6 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1. Контрольный опрос по теме 

темам 1.1-1.6Экзамен 

действующие формы учета и отчетности; Устный опрос по темам 1.1-1.6  



Практическое занятие темам1.1-1.6 

Контрольная работа №1,2, контрольный 

срез № 1. Контрольный опрос по теме 

темам 1.1-1.6 Экзамен 

условия хранения и операций по 

транспортировки товаров 

Устный опрос по темам 1.4-1.8 

Практическое занятие темам1.4-1.8 

Контрольная работа №2 , контрольный срез 

№ 1. Контрольный опрос по теме темам 1.4-

1.8  

Экзамен 

Промежуточная аттестация экзамен по модулю (комплексный) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


